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Verkoopproces: voorbereiding

Aanleveren opgevraagde gegevens door klant

Verwerken aangeleverde gegevens; 

opstellen 1e concept waarderingsrapport

Afspraak: Bespreken 1e

concept waarderingsrapport

Opstellen 2e concept waarderingsrapport

Opstellen definitief waarderingsrapport

Opstellen longlist 

potentiële kopers

Opstellen shortlist 

potentiële kopers

Waarderingsrapport

1e Concept waarderingsrapport

2e concept waarderingsrapport

Longlist potentiële kopers

Shortlist potentiële kopers

Opdracht

Afspraak: Bespreken 2e

concept waarderingsrapport

Opstellen informatiememorandum

Informatiememorandum

Doorlooptijd: +/- 2 maanden
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Verkoopproces

Afspraak: Tekenen koopovereenkomst/ overdracht 

aandelen

Geheimhoudingsverklaring

Intentieverklaring

Concept koopovereenkomst opstellen

Prijsonderhandelingen voeren

Geheimhoudingsverklaring opstellen voor te benaderen koper(-s)

Selecteren beste kandidaat en benaderen potentiële koper(-s). 

Interesse inventariseren.

Geheimhoudingsverklaring opsturen en laten tekenen. Na ontvangst

informatiememorandum opsturen.

Afspraak met potentiële koper om evt. vragen te beantwoorden en 

kennis te maken.

Afspraak met koper

Intentieverklaring opstellen

Afspraak met koper: intentieverklaring tekenen

Toets koopovereenkomst door jurist

Due diligence onderzoek door een 

door koper aangewezen accountant.
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Doorlooptijd: +/- 4 tot 12 maanden


